
 

Vestnik RUDN. International Relations. ISSN 2313‐0660 (print), ISSN 2313‐0679 (online) 2022 Vol. 22 No. 3  520—536

Вестник РУДН. Серия: МЕЖДУНАРОДНЫЕ ОТНОШЕНИЯ  http://journals.rudn.ru/international‐relations

 

520 ТЕМАТИЧЕСКОЕ ДОСЬЕ: Латиноамериканский дискурс идентичности… 

 

 
 

DOI: 10.22363/2313-0660-2022-22-3-520-536 
 

Научная	статья	/	Research	article		
 

Латинская	Америка	и	Евросоюз:		
концептуальные	подходы	и	практика	экономического	сотрудничества	

 

В.М. Тайар 1 
Институт Латинской Америки Российской академии наук, Москва, Российская Федерация 

vtayar@mail.ru 
 

Аннотация. Рассматривается сотрудничество по линии Север — Юг между Европейским союзом (ЕС) 
и странами Латино-Карибской Америки (ЛКА) через призму торгово-экономического взаимодействия. На 
протяжении последних десятилетий взаимодействие с ЕС воспринималось в ЛКА как противовес американ-
скому доминированию и занимало одно из приоритетных мест в структуре внешних экономических связей 
региона. Представлены концептуальные подходы незападной латиноамериканской школы Экономической 
комиссии ООН для Латинской Америки и Карибского бассейна (ЭКЛАК, исп. CEPAL) в отношении эконо-
мического сотрудничества с Европейским союзом. Особенностью статьи является исследование торгового 
взаимодействия ЛКА со странами ЕС. В ходе анализа динамики торговли в течение первых двух десятиле-
тий XXI в. автор статьи приходит к выводу, что торговый обмен между ЕС и ЛКА неравномерен. Велика 
доля латиноамериканских стран, продолжающих экспортировать в ЕС продукцию с низкой добавленной 
стоимостью. В этом контексте в последние годы дихотомия между двумя моделями коммерческой специа-
лизации в ЛКА усугубилась. С одной стороны, существует модель южноамериканских стран, ориентиро-
ванная в торговле с ЕС на первичный сектор (Южноамериканский общий рынок (МЕРКОСУР), Андское 
сообщество наций), а с другой стороны — сформировалась модель, включающая экспорт продукции обра-
батывающей промышленности и участие в промышленных производственных цепочках (Мексика,  
Центральная Америка). Сделан вывод о том, что в среднесрочной перспективе МЕРКОСУР столкнется с 
рядом вызовов в торговле, связанных с его моделью интеграции в мировую экономику, что проявляется в 
основном в экспорте на внешние рынки сырьевых товаров и продовольствия. Актуальность исследования 
обусловлена тем, что в условиях обострения геополитических противоречий и меняющегося миропорядка 
важен анализ латиноамериканского подхода к экономическому сотрудничеству со странами ЕС, среди кото-
рых, в свою очередь, растет понимание того, что еще свободные на латиноамериканском рынке ниши могут 
быть заняты Китаем или другими партнерами, не принадлежащими к коллективному Западу. 
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Abstract. The article deals with North — South cooperation between the European Union (EU) and Latin 
America and the Caribbean (LAC) with an emphasis on bilateral trade. Over the past decades, cooperation with the 
EU has been perceived in LAC as a counterweight to the US dominance and one of the priorities of external 
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economic relations. The article presents a retrospective of theoretical approaches of the non-Western Latin 
American school of UN Economic Commission for Latin America and the Caribbean (ECLAC, CEPAL in Spanish) 
to the economic cooperation with the EU. A feature of the article is the study of trade interaction between the LCA 
and the EU countries. When analyzing the dynamics of trade during the first two decades of the 21st century the 
author of the article comes to the conclusion that the trade exchange between the EU and the LCA is uneven. There 
are many LAC countries that continue to export low-value-added products to the EU. Thus, the dichotomy between 
two models of commercial specialization of LAC has exacerbated. On one hand, there is a model of South 
American countries focused on raw materials (MERCOSUR, Andean Community), and, on the other hand, there is 
a model that includes the export of manufactured products and participation in industrial production chains (Mexico, 
Central America). The article concludes that MERCOSUR will probably face a number of trade challenges related 
to its model of economic globalization, particularly with regard to its export specialization in commodities and food. 
The relevance of the study is due to the fact that in the context of exacerbation of geopolitical contradictions and a 
changing world order, it is important to analyze the Latin American approach to economic cooperation with the EU 
countries, among which, in turn, there is a growing understanding that still free niches in the Latin American market 
can be occupied by China or other partners not belonging to the collective West. 
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Введение	

Одним из важных факторов, привлекаю-
щих повышенное внимание европейцев к  
Латино-Карибской Америке (ЛКА), остаются 
как процессы субрегиональной и региональ-
ной интеграции, так и опыт, который  
Латиноамериканский регион приобретает в 
ходе их реализации. Гетерогенная природа 
региональной интеграции в странах Севера и 
Юга, Европейском союзе (ЕС) и странах ЛКА 
является предметом изучения российских, 
европейских и латиноамериканских исследо-
вателей (Буторина, 2021; Briceño Ruiz & 
Rivarola Puntigliano, 2012; Krapohl, 2017). В 
статье автор опирается на достижения школы 
отечественной латиноамериканистики. Был 
опубликован ряд монографий, посвященных 
анализу интеграционных процессов и включе-
нию ЛКА в мирохозяйственные связи, в кото-
рых также рассматривается сотрудничество 
региона с ЕС (Перспектива устойчивого раз-
вития…, 2022; Возможности и пределы инно-
вационного развития Латинской Америки, 
2017; Латинская Америка в системе междуна-
родных экономических отношений, 2020). В 
2022 г. вышел ряд зарубежных исследований, 
опубликованных совместно Фондом «Кароли-
на» (Испания) и Фондом ЕС — ЛАК (Герма-
ния), посвященных анализу соглашений меж-
ду ЕС и Центральной Америкой (Caldentey del 

Pozo, 2022), ЕС и Южноамериканским общим 
рынком (МЕРКОСУР) (Caetano, 2022), а так-
же ЕС с Мексикой (Serrano Caballero, 2022) и 
Чили (Hernandez, 2022). 

Ключевая проблема заключается в том, 
что существуют серьезные ограничения на 
пути интеграции латиноамериканских стран 
по причине однотипности их экспортных 
профилей и слабого развития внутрирегио-
нальной торговли. По сути, речь идет о суще-
ствовании в ЛКА отличных от ЕС типов ин-
теграционных объединений, для которых 
наиболее значимые торговые партнеры нахо-
дятся вне объединения (например, Тихо-
океанский альянс, ориентированный на рын-
ки Азиатско-Тихоокеанского региона; Цен-
тральноамериканская интеграционная систе-
ма с ориентацией торговли на североамери-
канский рынок). Одной из задач латиноаме-
риканской интеграции наряду со стремлением 
увеличить внутризональную торговлю явля-
ется укрепление конкурентных позиций на 
мировых рынках и извлечение выгоды от тор-
говли со значимыми внешними игроками, что 
зачастую порождает конкуренцию между 
участниками самого объединения (например, в 
МЕРКОСУР или Андском сообществе наций). 

Автор использует институциональный 
подход как тип экономического анализа, ко-
торый делает упор на роль экономических 
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институтов. В данном случае он применяется 
к анализу связей ЛКА и ЕС. Результаты ис-
следования могут быть полезны для Евразий-
ского экономического союза (ЕАЭС), являю-
щегося ядром интеграции на постсоветском 
пространстве, а также для реализации мер по 
усилению международных экономических 
позиций России в условиях обострения гео-
политических противоречий, меняющегося 
мирового порядка и перераспределения пото-
ков в мировой торговле.   

Сотрудничество между странами ЛКА и 
ЕС в XXI в. приобрело качественно новый 
характер. При этом динамика и структура 
торгового и экономического взаимодействия 
между ЕС и ЛКА во многом зависят от лати-
ноамериканского регионализма, переживаю-
щего различные этапы своего развития и вли-
яющего на эволюцию региональной экономи-
ческой интеграции (Тайар, 2021). Одна из 
главных тем в межрегиональном диалоге — 
создание условий для достижения соглаше-
ния о межрегиональной зоне свободной тор-
говли (ЗСТ). Предполагалось, что этот про-
цесс будет проходить поэтапно на основе со-
глашений ЕС как с отдельными странами, так 
и с субрегиональными экономическими бло-
ками ЛКА. Однако все еще сохраняющаяся 
асимметричность и неравномерность торгов-
ли для стран ЛКА препятствует равнонаправ-
ленному взаимодействию.  

 

Концептуальные	подходы	ЭКЛАК		
к	сотрудничеству	c	ЕС	

Экономическая комиссия ООН для  
Латинской Америки и Карибского бассейна 
(ЭКЛАК, исп. Comisión Económica para 
América Latina y el Caribe, CEPAL) является 
интеллектуальным центром (создана в 
1948 г., базируется в столице Чили г. Сантья-
го), ответственным за анализ процессов  
развития и за формулирование предложений, 
касающихся государственной политики лати-
ноамериканских стран, органом, олицетворя-
ющим незападную школу и теоретические 
подходы к развитию и сотрудничеству с ЛКА. 
Напомним, что незападные теории развития 
связаны с выработкой альтернативной модели  
социально-экономической и политической 

модернизации для стран Глобального Юга. 
Их изучению посвящены научные работы 
российских исследователей (Дегтерев, 2021). 

Отметим, что в 1960—1970-е гг. латино-
американские структуралисты из ЭКЛАК от-
талкивались в своих исследованиях от разра-
боток авторитетного латиноамериканского 
экономиста Р. Пребиша и его школы, рас-
сматривая развитие связей Латиноамерикан-
ского региона с внешним западным капита-
листическим миром в логике «центр — пери-
ферия» (Пребиш, 1992). Региональная инте-
грация воспринималась в этот период как  
инструмент преодоления узости внутренних 
рынков при проведении политики индустриа-
лизации. В 1980-е гг. в ЭКЛАК исходили из 
условий исчерпанности модели импортоза-
мещающей индустриализации, назвав этот 
период в ЛКА «потерянным десятилетием» 
(Давыдов, 2017). В 1990-е гг. возник новый 
подход — «неоструктурализм», который стал 
результатом критики ЭКЛАК двух концеп-
ций — структурализма и набирающего силу 
неолиберализма (Разумовский, 2016). 

Теоретики ЭКЛАК имеют серьезный за-
дел в проведении ряда экономических иссле-
дований, посвященных европейско-латино-
американскому сотрудничеству. В 1999 г. 
была опубликована работа «Латинская Аме-
рика в повестке дня структурных преобразо-
ваний Европейского союза»1, в которой была 
отражена позиция ЭКЛАК в области торговли 
товарами и услугами, прямых иностранных 
инвестиций (ПИИ) на фоне межрегионально-
го сближения и проведения первого саммита 
глав государств ЕС и ЛКА в Рио-де-Жанейро. 

В первом десятилетии XXI в. ряд пред-
ложенных ЭКЛАК на этом этапе тем, прежде 
всего региональная конкурентоспособность и 
торговая политика, были конкретизированы в 
набор предложений для интеграционных объ-
единений. Со стороны ЭКЛАК была произве-
дена оценка европейского опыта для латино-
американских форм интеграции, поскольку 
существуют значительные структурные  
                                                            

1 América Latina en la agenda de transformaciones 
estructurales de la Unión Europea // CEPAL. 1999. URL: 
https://repositorio.cepal.org/bitstream/handle/11362/7481/
1/S9960423_es.pdf (accessed: 01.06.2022).  
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различия между ЕС и интеграционными объ-
единениями ЛКА2.  

В 2010 г. ЭКЛАК выдвинула новую стра-
тегию социально-экономического развития 
региона на период до 2020 г., главными зада-
чами которой стали достижение социального 
равенства, трансформация производства на 
основе новейших технологий. Странам реги-
она было рекомендовано ускорить процесс 
вступления в новый этап информационной 
революции, создать инновационную эконо-
мику, повысить конкурентоспособность  
латиноамериканских товаров на основе тех-
нологической модернизации производства  
(Лавут, 2017). 

В 2011 г. вышла в свет книга «В поисках 
нового партнерства между Латинской Амери-
кой, Карибским бассейном и Европейским 
союзом»3, в которой анализировалось со-
трудничество в период после мирового фи-
нансового кризиса 2008—2009 гг. и подчер-
кивалось, что после кризиса регион стал рас-
сматриваться внешним миром по-новому: для 
ряда европейских компаний латиноамерикан-
ский рынок превратился в важный источник 
прибыли, особенно на фоне медленно расту-
щего европейского рынка. Кроме того, ЕС 
поддерживает целый ряд инициатив в таких 
областях, как развитие городов, социальная 
сплоченность, высшее образование, интерна-
ционализация малых и средних предприятий 
(МСП), информационные и коммуникацион-
ные технологии, а также смягчение послед-
ствий изменения климата4. ЭКЛАК является 
также основным идеологом интеграции в Ла-
тиноамериканском регионе. Так, со стороны 
ЭКЛАК был сформулирован ряд рекоменда-
ций для ЕС по продолжению поддержки суб-
региональных интеграционных схем в ЛКА, с 
                                                            

2 Integración regional y políticas públicas: evaluación 
de la experiencia europea y posibles implicaciones para la 
integración latinoamericana // CEPAL. 2006. URL: 
https://www.cepal.org/es/publicaciones/4992-integracion-
regional-politicas-publicas-evaluacion-la-experiencia-
europea (accessed: 05.04.2022). 

3 En busca de una asociación renovada entre América 
Latina y el Caribe y la Unión Europea // CEPAL. 2011. 
URL: https://repositorio.cepal.org/bitstream/handle/11362/ 
2997/1/S2011541_es.pdf (accessed: 05.04.2022). 

4 Ibid. 

которыми уже подписаны соглашения о со-
трудничестве. В частности, рекомендации 
распространялись на такие сферы, как сво-
бодное движение товаров, согласование тех-
нических, санитарных и фитосанитарных 
норм и ликвидация нетарифных барьеров во 
внутрирегиональной торговле5. 

Вкладом ЭКЛАК в подготовку седьмого 
межрегионального саммита и первого самми-
та в формате глав Сообщества латиноамери-
канских и карибских государств (СЕЛАК, 
исп. — CELAC, Comunidad de Estados 
Latinoamericanos y Caribeños) и ЕС стало 
опубликованное в 2012 г. исследование  
«Европейский союз и Латинская Америка и 
Карибский бассейн: инвестиции в интересах 
роста, социальной интеграции и экологиче-
ской устойчивости»6. 

Необходимо отметить, что в области 
международных экономических отношений 
доктрина ЭКЛАК остается близкой к совре-
менному структурализму, так как она рас-
сматривает структуру, проблемы и особенно-
сти латиноамериканских экономик, исходя из 
места региона в системе мирового хозяйства. 
К примеру, в фундаментальном труде  
«Неоструктурализм и неортодоксальные те-
чения в Латинской Америке и Карибском 
бассейне в начале XXI века», опубликован-
ном в 2015 г., неоструктуралисты Хосе Анто-
нио Окампо, Хорхе Кац, Риккардо Френч  
Девис и ряд других поставили под сомнение 
многие рекомендации неолиберализма и вы-
двинули альтернативу, которая представляла 
собой ревизию первоначального структура-
лизма с целью его адаптации к глобализации 
и открытости рынков (Neostructuralismo y 
corrientes heterodoxas…, 2015). Предлагаемые 
                                                            

5 Primera evaluación de los regímenes de origen 
contenidos en los acuerdos comerciales suscritos entre la 
Unión Europea y los países de América Latina y el 
Caribe // CEPAL. 2011. URL: https://www.cepal.org/es/ 
publicaciones/3951-primera-evaluacion-regimenes-origen-
contenidos-acuerdos-comerciales-suscritos-la (accessed: 
20.04.2022).  

6 La Unión Europea y América Latina y el Caribe: 
inversiones para el crecimiento, la inclusión social y la 
sostenibilidad ambiental // CEPAL. 2012. URL: 
https://repositorio.cepal.org/handle/11362/3083 (accessed: 
21.05.2022). 
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экономистами ЭКЛАК изменения были 
направлены на расширение международной 
торговой интеграции и уменьшение струк-
турной неоднородности. В этой связи вполне 
объяснимо переключение внимания латино-
американцев на позиционирование внерегио-
нальных акторов в ЛКА. Речь, разумеется, 
идет о роли Евросоюза, представленного в 
регионе прежде всего Испанией, о все более 
весомом китайском факторе и восходящем 
тренде на присутствие России и Индии, а 
также Турции и Ирана, наведение мостов со 
странами арабского мира и Юго-Восточной 
Азии. Как справедливо отмечает отечествен-
ный ученый-латиноамериканист В.М. Давы-
дов, практика все более стала указывать на 
прогрессирующую диверсификацию внереги-
ональных связей стран ЛКА (Давыдов, 2019). 

В преддверии восьмого межрегионально-
го саммита и второго саммита в формате  
СЕЛАК — ЕС в мае 2015 г. вышло еще одно 
тематическое исследование ЭКЛАК —  
«Европейский союз и Латинская Америка и 
Карибский бассейн в условиях новой эконо-
мической и социальной конъюнктуры»7,  
посвященное анализу экономического разви-
тия по обе стороны Атлантики, торговых от-
ношений и инвестиций.  

В сентябре 2015 г. Генеральная Ассам-
блея ООН приняла резолюцию о Повестке 
устойчивого развития на период до 2030 г. и 
17 целей в области устойчивого развития 
(ЦУР) с признанием того, что изменение 
климата и развитие неразделимы. Принятое в 
декабре 2015 г. Парижское соглашение по 
климату обозначило курс как для промыш-
ленно развитых, так и развивающихся стран 
на переход к низкоуглеродной экономике. В 
исследовании ЭКЛАК (2016 г.), посвященном 
этой теме, указывалось, что общие ценности 
и взаимодополняемость между ЕС и ЛКА 
может способствовать созданию значитель-
ного «экологического импульса» для перехо-
да к инновациям и структурным изменениям 
                                                            

7 La Unión Europea y América Latina y el Carybe ante 
la nueva coyuntura económica y social // CEPAL. 2015. 
URL: https://repositorio.cepal.org/handle/11362/38217 
(accessed: 25.04.2022). 

в целях устойчивого развития8. При этом  
европейские программы для стран ЛКА стали 
важным фактором развития межрегионально-
го сотрудничества в области защиты окружа-
ющей среды, ориентиром движения к зеленой 
экономике и использованию альтернативных 
источников энергии (Borzova et al., 2021). 

В 2018 г. ЭКЛАК опубликовала тематиче-
ское исследование «Европейский союз, Латин-
ская Америка и Карибы. Сходящиеся и устой-
чивые стратегии перед глобальной конъюнк-
турой»9. В работе были обозначены направле-
ния для более устойчивого развития производ-
ственного потенциала Латиноамериканского 
региона с упором на инновации и цифровиза-
цию, а также намечен новый подход к сотруд-
ничеству с ЕС, связывающий инновации с 
экологической устойчивостью. Так, ЕС явля-
ется основным партнером ЛКА по объему ин-
вестиций в возобновляемые источники энер-
гии. Начиная с 2005 г. туда направляется свы-
ше 60 % объема инвестиций из Евросоюза10. 
Также ЕС лидирует в регионе по трансгранич-
ным инвестициям в НИОКР, 68 % таких про-
ектов были профинансированы европейскими 
компаниями11. Для продвижения вперед в 
направлении структурных изменений, как 
планируют в ЭКЛАК, и осуществления  
Повестки — 2030 необходим прогресс в обла-
сти развития услуг в транспортной, энергети-
ческой и телекоммуникационной инфраструк-
туре. Как подчеркивают в ЭКЛАК, эти услуги 
в регионе развиты недостаточно, что ведет к 
сохранению структурных диспропорций: не-
достаточной диверсификации производства, 
отставанию в области инноваций и уязвимости 
перед проблемами изменения климата, с чем 
связаны определенные ожидания от сотрудни-
чества с ЕС. 
                                                            

8 La Unión Europea y América Latina y el Carybe ante 
la Agenda 2030 para el Desarrollo Sostenible: el gran 
impulso ambiental // CEPAL. 2016. URL: 
https://repositorio.cepal.org/handle/11362/40669 (accessed: 
25.04.2022). 

9 La Unión Europea y América Latina y el Caribe: 
Estrategias convergentes y sostenibles ante la coyuntura 
global // CEPAL. 2018. URL: https://repositorio.cepal.org/ 
bitstream/handle/11362/43740/S1800903_es.pdf?sequence
=6&isAllowed=y (accessed: 25.04.2022). 

10 Ibid. P. 103. 
11 Ibid. P. 106. 
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Важно отметить, что на протяжении сво-
ей деятельности на должности исполнитель-
ного секретаря ЭКЛАК (с июля 2008 г. по ап-
рель 2022 г.) мексиканский дипломат А. Бар-
сена вплотную занималась вопросами, свя-
занными с устойчивым развитием, а также 
сферой сотрудничества ЛКА с нерегиональ-
ными акторами, подчеркивая важность со-
трудничества с ЕС. Так, в ходе своего визита 
в Германию в мае 2019 г. А. Барсена отмети-
ла, что европейские инвестиции в Латинской 
Америке и Карибском бассейне могут  
помочь диверсифицировать производствен-
ную структуру и двигаться в направлении бо-
лее устойчивого развития. Также подчерки-
валось, что европейские ПИИ могут стать 
ключевым элементом в решении проблем де-
фицита в Латиноамериканском регионе 
транспортной, телекоммуникационной, циф-
ровой и энергетической инфраструктуры12.  

Важно отметить стремление ЕС расши-
рить свое влияние в регионе, в том числе и в 
экономической сфере, через СЕЛАК. Несмот-
ря на то, что в последние годы межрегио-
нальный диалог был практически заморожен 
и переведен в режим встреч министров ино-
странных дел стран ЕС и ЛКА, ЕС заинтере-
сован в возобновлении регулярных встреч в 
режиме саммитов. Так, в декабре 2021 г. в 
формате видеоконференции состоялось сове-
щание лидеров стран ЕС и семи глав латино-
американских государств и правительств 
(Бразилии, Гватемалы, Колумбии, Коста-
Рики, Мексики, Суринама и Эквадора), пред-
седательствующих в региональных и субре-
гиональных организациях в 2021 г., с призы-
вом к объединению усилий для устойчивого 
восстановления и развития после пандемии 
COVID-1913. 
                                                            

12 Inversiones europeas en America Latina y el Caribe 
pueden ayudar a diversificar la estructura productiva y a 
avanzar hacia un desarrollo mas sostenible // Naciones 
Unidas. 29.05.2019. URL: https://cepal.org/es/comunicados/ 
inversiones-europeas-america-latina-caribe-pueden-ayudar-
diversificar-la-estructura (accessed: 21.03.2022). 

13 Reunión por videoconferencia de los dirigentes de la 
UE y de América Latina y el Caribe // Consejo Europeo. 
02.12.2021. URL: https://www.consilium.europa.eu/es/ 
meetings/international-summit/2021/12/02/ (accessed: 
27.05.2022).  

Содержание	торговых	связей		
между	ЕС	и	ЛКА	

Основная характеристика системы торго-
вых отношений связана с тем, что, во-первых, 
одним из главных факторов, замедляющих 
образование общего торгового соглашения 
между ЕС и ЛКА, является асимметричность 
торговых связей. Она проявляется в том, что 
страны Латиноамериканского региона про-
должают импортировать из ЕС в основном 
промышленную продукцию, в то время как 
европейский импорт из ЛКА состоит в основ-
ном из сырьевых товаров и продуктов пер-
вичной обработки (Тайар, 2021).  

Во-вторых, важной характеристикой 
межрегиональной торговли выступает тот 
факт, что Евросоюз в 2002—2011 гг. имел от-
рицательное сальдо торгового баланса с ЛКА, 
но после 2012 г. ситуация изменилась и про-
фицит в торговле для ЕС превысил 10 млрд 
евро14. Основная причина — наращивание 
европейского экспорта в страны ЛКА и удо-
рожание стоимости европейской готовой 
продукции при снижении стоимости импорта 
латиноамериканских сырьевых товаров. Это, 
разумеется, приводит к ухудшению условий 
торговли для некоторых стран ЛКА (под-
тверждается гипотеза Пребиша — Зингера). 
Так, в 2001—2019 гг. европейский экспорт в 
ЛКА рос более высокими темпами, чем им-
порт (стоимость экспорта увеличилась в два 
раза, а импорта — в 1,8 раза)15. 

В-третьих, характеристикой межрегио-
нальной торговли является то обстоятельство, 
что интеграционный блок МЕРКОСУР занима-
ет особое место в общем контексте европейско-
латиноамериканского взаимодействия — на его 
долю приходится 36 % товарооборота ЕС с 
ЛКА, в то время как доля других интеграци-
онных группировок ЛКА (например, Цен-
тральноамериканской интеграционной систе-
мы и Карибского сообщества) в объеме меж-
региональной торговли значительно меньше в 
силу того, что их внешнеэкономическая  
                                                            

14 Trade Map // International Trade Centre. URL: 
www.trademap.org (accessed: 02.04.2022). 

15 Ibid. 
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деятельность в большей степени включена в 
орбиту североамериканского рынка16. 

В-четвертых, возросло значение латино-
американских стран-гигантов — Мексики и 
Бразилии, которые в значительной степени 
интегрированы во внутрифирменную торгов-
лю и логистику благодаря движению про-
мышленных товаров между ЛКА и ЕС, что 
означает возросшую степень вовлечения этих 
стран в глобальные цепочки создания стои-
мости (Давыдов, Бобровников, 2009). 

В-пятых, произошла географическая ди-
версификация внешней торговли ЛКА, что 
нашло отражение в расстановке сил между 
крупнейшими торговыми партнерами регио-
на. Так, в 2001—2018 гг. доля США во внеш-
ней торговле ЛКА снизилась с 51 до 37,2 %, а 
доля ЕС — с 13,9 до 11,9 %. При этом доля 
Китая выросла с 2,2 до 15,2 %. В результате 
Евросоюз теперь является третьим по значи-
мости торговым партнером региона после 
США и Китая. По итогам 2021 г. региональ-
ный экспорт в Китай возрос на 35 %, в 
США — на 19 %, в ЕС — на 23 %, что обу-
словлено в основном возросшими ценами на 
сырьевые товары из ЛКА и увеличением 
спроса17. 

В-шестых, мировая экономическая 
конъюнктура сказывается на динамике внеш-
неторгового оборота ЕС и ЛКА. Так, по ито-
гам 2020—2021 гг. негативное воздействие 
оказал кризис, вызванный пандемией корона-
вируса (снизились объемы торговли, наруши-
лись цепочки поставок и проч.). По оценкам 
экспертов ЭКЛАК, именно региональная эко-
номическая интеграция должна играть клю-
чевую роль в стратегии выхода региона из 
текущего кризиса18. Несмотря на восстанов-
ление внутрирегионального экспорта в 
2021 г., его доля в общем объеме экспорта 
товаров региона достигает лишь 13 %, что 
значительно ниже его исторических макси-
мумов (21% в 1994 и 2008 гг.)19. Согласно  
                                                            

16 Trade Map // International Trade Centre. URL: 
www.trademap.org (accessed: 02.04.2022). 

17 Perspectivas del comercio internacional de América 
Latina y el Caribe. Santiago : CEPAL, 2021. 

18 Ibid. 
19 Ibid. 

исследованию ЭКЛАК, в 2021 г. междуна-
родная торговля ЛКА выросла после резкого 
спада, отмеченного в 2020 г. Однако это вос-
становление оказалось асимметричным и 
очень неоднородным в распределении по 
странам региона на фоне возросшей неопре-
деленности в связи с кризисом, вызванным 
пандемией COVID-1920. 

В течение 2021 г. в латиноамериканской 
торговле после спада 2020 г. отмечалась по-
ложительная динамика под воздействием 
трех основных факторов.  

Во-первых, произошло повышение ры-
ночных цен на базовые сырьевые товары, 
экспортируемые латиноамериканскими стра-
нами (в частности, на нефть, газ, уголь, медь, 
железо, сою и злаки).  

Во-вторых, восстановился и возрос спрос 
на импортируемую из ЛКА продукцию со 
стороны Китая, США и ЕС.  

В-третьих, произошло восстановление 
экономической активности в самом латино-
американском регионе21. По оценке ЭКЛАК, 
в первом полугодии 2021 г. произошло вос-
становление внутрирегиональной торговли 
ЛКА с динамикой роста ее объема в 34 %22. В 
состав продукции, которая показала восста-
новление в торговле, вошли: металлокон-
струкции, транспортные средства, минераль-
ная продукция, текстильная и упаковочная 
продукция, а также железо и сталь. В  
МЕРКОСУР рост внутризональной торговли 
составил 40,9 % в первом полугодии 2021 г. 
за счет роста экспортных потоков между Ар-
гентиной и Бразилией23. В противополож-
ность этому динамика внутризональной тор-
говли в других интеграционных объединени-
ях сильно отличалась: в Андском сообществе 
наций (АСН) рост составил 31 %, в Цен-
тральноамериканской системе интеграции 
(исп. SICA, Sistema de Integración 
Centroamericana) — 29,5 %, в Тихоокеанском 
альянсе — 11,5 %. В Карибском сообществе 
(КАРИКОМ, англ. Caribbean Community, 
CARICOM) спад внутризональной торговли 
                                                            

20 Ibid. 
21 Ibid. 
22 Ibid. Р. 77. 
23 Ibid. Р. 79. 
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составил 13,4 %, что объясняется сокращени-
ем на 32 % экспорта топлива. Если рассмат-
ривать внерегиональную торговлю, то по ито-
гам 2021 г. эксперты ЭКЛАК ожидали роста 
торговли ЛКА с Китаем, Евросоюзом и 
США24. Растущая динамика торговли ЛКА с 
Китаем обусловлена в основном поставками 
туда продукции природного происхождения и 
ростом рыночных цен на эту продукцию. 

 
Евросоюз	—	МЕРКОСУР:		

трудный	путь	к	сближению	

Стратегическая значимость межрегио-
нального торгово-экономического партнер-
ства ЕС и МЕРКОСУР ощущается довольно 
давно (Тайар, 2007). Можно утверждать, что 
это интеграционное объединение в Латино-
американском регионе выступает основным 
экономическим партнером ЕС. Однако в 
XXI в. процесс сближения этих объединений 
существенно замедлился, оказавшись под 
влиянием изменений политического, эконо-
мического и структурного характера. Они 
происходили и происходят в обоих регионах 
и оказывают воздействие не только на их 
внутреннее развитие, но и на выстраивание 
внешнеэкономической политики, а также вы-
бор стратегически важных партнеров. Подпи-
сание соглашения о ЗСТ с Евросоюзом могло 
бы предоставить для МЕРКОСУР ряд суще-
ственных преимуществ: возможность увели-
чить экспортные поставки на высокоплатеже-
способный рынок и консолидировать процесс 
интеграции и модернизации, что, в свою оче-
редь, послужило бы хорошим стимулом для 
притока новых инвестиций из стран Евросою-
за. В одном из экономических прогнозов, 
опубликованном в конце 90-х гг. ХХ в., отме-
чалось, что для МЕРКОСУР экономическая 
выгода от либерализации 90 % торговли с ев-
ропейским общим рынком в течение 10 лет 
могла бы составить около 5 млрд долл. США, 
а для ЕС экономический эффект оказался бы 
выше и составил бы за тот же период около 
6,5 млрд евро (Grisanti, 2004). По мнению 
немецкого исследователя Д. Нольте, по этим 
                                                            

24 Perspectivas del comercio internacional de América 
Latina y el Caribe. Santiago : CEPAL, 2021. Р. 81. 

причинам соглашение о свободной торговле 
между ЕС и МЕРКОСУР могло бы иметь 
особое геополитическое и практически важ-
ное экономическое значение для обеих сто-
рон25. В конце второго десятилетия XXI в. 
немецкий исследователь отметил, что  
МЕРКОСУР нуждается во внешней привязке 
к ЕС, в противном случае существует повы-
шенный риск дезинтеграции этого южноаме-
риканского блока26. 

Ряд зарубежных исследователей как с ев-
ропейской, так и с латиноамериканской сто-
роны особо отмечали проблему ослабления 
прежних интеграционных связей в южноаме-
риканской зоне. При дальнейшем неблаго-
приятном развитии событий эксперты про-
гнозировали «фрагментацию» региона и сни-
жение авторитета Бразилии как лидера южно-
американской интеграции (Freres & Sanahuja, 
2006). 

Тем не менее экономическая значимость 
МЕРКОСУР в первом десятилетии XXI в. 
была очевидна: из этого объединения посту-
пало 47—50 % продукции, импортируемой 
Евросоюзом из Латинской Америки. Разви-
тию внерегионального латиноамериканского 
экспорта благоприятствовали возросшие ми-
ровые цены на основную часть сырьевых то-
варов, а увеличению импортных товаропото-
ков из ЕС способствовал внутренний эконо-
мический рост большинства стран региона27. 
Однако в начале третьего десятилетия XXI в. 
доля южноамериканского объединения в  
европейском  импорте из  региона  снизилась,  
                                                            

25 Nolte D. Avances en el camino hacia una alianza 
estratégica? // Nueva Sociedad. 2004. URL: 
https://intranet.eulacfoundation.org/es/content/%C2%BFav
ances-en-el-camino-hacia-una-alianza-estrat%C3%A9gica 
(accessed: 25.04.2022). 

26 Dilger G., Nolte D. Un acuerdo, dos miradas. 
Perspectivas divergentes sobre el acuerdo entre el 
MERCOSUR y la Unión Europea // Nueva Sociedad. Julio 
2020. URL: https://nuso.org/articulo/mercosur-union-
europea/ (accessed: 20.11.21). 

27 De Viena a Lima: seguimiento de las relaciones 
económicas y de cooperación entre la Unión Europea y 
América Latina y el Caribe // SELA. Caracas, 2007. URL: 
http://walk.sela.org/attach/258/EDOCS/SRed/2007/03/ 
T023600002442-0-Di_N%C2%B0_3_XXXII_De_Viena_ 
a_Lima_seguimiento_a_las_relaciones_UE_-_ALC.pdf 
(accessed: 05.05.2022). 
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Таблица 1 
Внешняя торговля ЕС с МЕРКОСУР в 2001—2020 гг., млрд евро 

Год 2001 2005 2009 2013* 2017* 2019 2020* 
Экспорт 

ЕС в ЛКА 60,7 59,8 68,1 115,4 115,5 122,6 95,9 
ЕС в МЕРКОСУР 23,7 20,4 27,1 54,0* 42,5* 41,9 34,5 
В том числе:  

Бразилия 17,8 15,9 21,6 37,8 30,0 32,6 26,9 
Аргентина 5,0 3,9 4,7 9,6 9,4 7,2 5,8 
Парагвай 0,2 0,2 0,2 0,5 0,6 0,6 0,5 
Уругвай 0,7 0,4 0,6 1,6 1,5 1,5 1,3 
Венесуэла    4,5 0,7   

Импорт 
ЕС из ЛКА 57,6 75,2 81,3 104,0 103,9 105,3 91,7 
ЕС из МЕРКОСУР 26,9 33,3 38,0 48,1* 44,2* 40,4 35,3 
В том числе:  

Бразилия 20,1 25,5 28,2 33,9 31,4 30,2 26,6 
Аргентина 6,0 6,9 8,6 8,3 8,5 8,0 7,1 
Парагвай 0,3 0,3 0,3 1,2 1,0 0,5 0,4 
Уругвай 0,5 0,6 0,9 1,3 1,7 1,7 1,2 
Венесуэла    3,4 1,6   

 

Примечание. * — в 2013, 2017 гг. — включая Венесуэлу, 2020 г. — ЕС−27 без Великобритании. 
Источник: Trade Map // International Trade Centre. URL: www.trademap.org (accessed: 02.04.2022). 

 

Table 1 
EU External Trade with MERCOSUR in 2001—2020, in billion euros 

Year 2001 2005 2009 2013* 2017* 2019 2020* 
Export 

From EU to LAC 60.7 59.8 68.1 115.4 115.5 122.6 95.9 
From EU to MERCOSUR 23.7 20.4 27.1 54.0* 42.5* 41.9 34.5 
Including:  

Brazil 17.8 15.9 21.6 37.8 30.0 32.6 26.9 
Argentina 5.0 3.9 4.7 9.6 9.4 7.2 5.8 
Paraguay 0.2 0.2 0.2 0.5 0.6 0.6 0.5 
Uruguay 0.7 0.4 0.6 1.6 1.5 1.5 1.3 
Venezuela    4.5 0.7   

Import 
From LAC to EU 57.6 75.2 81.3 104.0 103.9 105.3 91.7 
From MERCOSUR to EU 26.9 33.3 38.0 48.1* 44.2* 40.4 35.3 
Including:  

Brazil 20.1 25.5 28.2 33.9 31.4 30.2 26.6 
Argentina 6.0 6.9 8.6 8.3 8.5 8.0 7.1 
Paraguay 0.3 0.3 0.3 1.2 1.0 0.5 0.4 
Uruguay 0.5 0.6 0.9 1.3 1.7 1.7 1.2 
Venezuela    3.4 1.6   

 

Note. * — in 2013, 2017 — including Venezuela, 2020 — EU−27 without Great Britain. 
Source: Trade Map // International Trade Centre. URL: www.trademap.org (accessed: 02.04.2022). 

 
составив в 2020 г. 39 %. В числе стран — 
членов МЕРКОСУР Бразилия является  
безусловным лидером по объему экспортных 
поставок в ЕС. На долю бразильских экспор-
теров приходится свыше 70 % всех товарных 
потоков Южноамериканского общего рынка, 

направляемых в Евросоюз по состоянию на 
2020 г. (табл. 1.) 

Переговоры между ЕС и МЕРКОСУР ин-
тенсифицировались в 2017 г. в качестве отве-
та на протекционистскую политику Д. Трам-
па. Немаловажно, что на саммите G20 в Осаке 
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в июне 2019 г. завершились затяжные перего-
воры между ЕС и МЕРКОСУР и достигнуто 
соглашение, которое вступит в силу только 
после одобрения парламентами всех стран-
участниц28.  

Очевидно, что ратификация соглашения 
между ЕС и МЕРКОСУР могла бы послужить 
цели ускорения либерализации торговли и 
укреплению трансатлантического моста с  
Евросоюзом. Однако между членами ЕС со-
храняются противоречия, интерес европейцев 
зачастую состоит не столько в открытии рын-
ка, сколько в защите своих собственных про-
изводителей сельхозтоваров, конкурирующих 
с южноамериканскими. Тем не менее заклю-
чение договора между ЕС и МЕРКОСУР от-
крывает возможности торговой экспансии для 
обеих сторон. Кроме торговых договоренно-
стей соглашение закрепляет обязательство 
стран МЕРКОСУР следовать Парижскому 
соглашению по климату. Так, в августе 
2019 г. внимание мировой общественности и 
политиков было приковано к лесным пожа-
рам в тропических лесах Амазонии в Брази-
лии. Осенью 2020 г. Европейский парламент 
принял решение не ратифицировать договор с 
МЕРКОСУР в его нынешнем состоянии в 
связи с критикой в адрес президента  
Ж. Болсонару о неисполнении Бразилией 
климатических обязательств, что поставило 
под удар достигнутые договоренности. В ре-
зультате все больше членов ЕС (среди кото-
рых Ирландия, Бельгия, Польша, Франция,  
Нидерланды, Австрия) высказались против 
ратификации договора29. 

При анализе структуры импортных евро-
пейских поставок из стран МЕРКОСУР выяв-
ляется особенность: достаточно большая доля 
(свыше 60 %) экспортируемой оттуда про-
                                                            

28 Se concreta histórico acuerdo entre el MERCOSUR 
y la Unión Europea // La República. 29.06.2019.  
URL: https://www.larepublica.ec/blog/2019/06/29/ 
concreta-historico-acuerdo-entre-mercosur-union-europea 
(accessed: 20.01.22). 

29 La Eurocámara rechaza ratificar el acuerdo UE-
MERCOSUR “en su estado actual” // La Vanguardia. 
07.10.2020. URL: https://www.lavanguardia.com/politica/ 
20201007/483915308129/la-eurocamara-rechaza-ratificar-
el-acuerdo-ue-mercosur-en-su-estado-actual.html (accessed: 
21.01.22). 

дукции составляют продукты питания, агро-
промышленные и сырьевые товары, а на про-
мышленные изделия приходится пока срав-
нительно небольшая часть (чуть более 30 %), 
в то время как в общей структуре внутризо-
нального товарооборота МЕРКОСУР доля 
экспортируемых промышленных изделий  
гораздо выше (Яковлев, 2021). 

Важным фактором в трансатлантических 
отношениях стал санитарный, экономический 
и социальный кризис, вызванный пандемией 
COVID-19, которая внесла свои коррективы в 
международные отношения и глобализацию. 
По данным ЭКЛАК, кризис, вызванный 
COVID-19, сильно ударил по МЕРКОСУР, 
экономика которого находилась в застое с 
начала 2013 г. по причине слабого экономи-
ческого развития Аргентины и Бразилии. В 
2020 г., в то время как глобальная экономика 
испытывала спад в результате пандемии, 
среднее падение ВВП в четырех странах юж-
ноамериканского блока составило 5,2 % при 
том, например, что экономика Аргентины со-
кратилась на 10 %30. Внешняя торговля 
МЕРКОСУР также оказалась под влиянием 
пандемии: экспорт упал на 7,5 %. Падение 
пришлось на внутрирегиональный экспорт в 
основном в торговле промышленными това-
рами. Внерегиональный экспорт МЕРКОСУР 
в 2020 г. снизился в меньшей степени благо-
даря некоторому восстановлению китайской 
экономики и нормализации цен на сырьевые 
товары. Также в 2020 г. наблюдалось ослаб-
ление импортных потоков в МЕРКОСУР, ко-
торые упали на 14,2 % из-за спада экономи-
ческой активности в странах блока, снижения 
цен, а также обесценения национальных ва-
лют в отношении доллара31. В 2020 г. из ЕС в 
МЕРКОСУР поступали в основном машины и 
оборудование (с долей 21,3 %), а также  
фармацевтическая продукция (10,4 %) и элек-
трооборудование (8,2 %). В импорте ЕС из 
                                                            

30 Treinta años del MERCOSUR: en busca de una 
estrategia exportadora exitosa. Boletín de Comercio 
Exterior del MERCOSUR // CEPAL. 2021. No. 4. URL: 
https://www.cepal.org/es/publicaciones/47126-boletin-
comercio-exterior-mercosur-4-treinta-anos-mercosur-busca-
estrategia (accessed: 05.04.2022). 

31 Ibid. 
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МЕРКОСУР преобладали различного рода 
корма (14,2 %), семена масличных (10,5 %), 
руды, шлак и зола (9,7 %), топливо минераль-
ное (8,8 %). (табл. 2). 

В краткосрочной перспективе ожидается 
некоторое восстановление экспортных  

потоков стран МЕРКОСУР. При этом в сред-
несрочной перспективе МЕРКОСУР будет 
сталкиваться с рядом вызовов в торговле,  
связанных с его моделью включения в миро-
вую экономику, что проявляется в основном  
в  экспорте  сырьевых  и  продовольственных 

 
Таблица 2 

Структура торговли ЕС–27 с МЕРКОСУР по состоянию на 2020 г. 
Экспорт ЕС в МЕРКОСУР Импорт ЕС из МЕРКОСУР 

ТН 
ВЭД 

Товарная группа 
Млн 
евро 

% 
ТН 

ВЭД
Товарная группа 

Млн 
евро 

% 

 Всего 33 683,8 100,0  Всего 35 131,2 100,0
84 Машины и оборудование 7 162,9 21,3 23 Остатки и отходы пищевой 

промышленности, корма 
4 974,5 14,2

30 Фармацевтическая продукция 3 507,4 10,4 12 Семена масличных 3 705,2 10,5
85 Электрооборудование 2 761,2 8,2 26 Руды, шлак и зола 3 416,9 9,7 
87 Транспортные средства 2 497,8 7,4 27 Топливо минеральное 3 076,4 8,8 
29 Органические химические соедине-

ния 
1 982,5 5,9 47 Масса из древесины 1 951,0 5,6 

90 Оптическое, фотографическое, меди-
цинское оборудование 

1 658,8 4,9 09 Кофе, чай 1 948,8 5,5 

39 Пластмассы и изделия из них 1 402,2 4,2 20 Продукты переработки овощей 
и фруктов 

1 291,1 3,7 

38 Прочие химические продукты 1 282,6 3,8 02 Мясо и мясные продукты 1 251,0 3,6 
27 Топливо минеральное 1 130,5 3,4 08 Фрукты и орехи 1 151,9 3,3 
88 Летательные аппараты и их части 930,2 2,8 84 Машины и оборудование 1 033,3 2,9 

 Прочее  9 367,7 27,7  Прочее 11 331,1 32,2
 

Источник: Trade Map // International Trade Centre. URL: www.trademap.org (accessed: 02.04.2022). 
 

Table 2 
Structure of EU−27 trade with MERCOSUR, 2020 

EU export to MERCOSUR EU import from MERCOSUR 
Commodity 

nomenclature 
of foreign 
economic 
activity 

Product group 
Billions 

euro 
% 

Commodity 
nomenclature 

of foreign 
economic 
activity 

Product group 
Billions 

euro 
% 

 Total 33 683,8 100.0  Total 35 131,2 100.0
84 Machinery and equipment 7 162,9 21.3 23 Remains and waste of the 

food industry, feed 
4 974,5 14.2

30 Pharmaceutical products 3 507,4 10.4 12 Oilseeds 3 705,2 10.5
85 Electrical equipment 2 761,2 8.2 26 Ores, slag and ash 3 416,9 9.7 
87 Vehicles 2 497,8 7.4 27 Mineral fuel 3 076,4 8.8 
29 Organic chemical compounds 1 982,5 5.9 47 Mass of wood 1 951,0 5.6 
90 Optical, photographic, 

medical equipment 
1 658,8 4.9 09 Coffee, tea 1 948,8 5.5 

39 Plastics and products from 
them 

1 402,2 4.2 20 Vegetable and fruit 
processed products 

1 291,1 3.7 

38 Other chemical products 1 282,6 3.8 02 Meat and meat products 1 251,0 3.6 
27 Mineral fuel 1 130,5 3.4 08 Fruits and nuts 1 151,9 3.3 
88 Aircraft and their parts 930,2 2.8 84 Cars and equipment 1 033,3 2.9 

 Other 9 367,7 27.7  Other 11 331,1 32.2
 

Source: Trade Map // International Trade Centre. URL: www.trademap.org (accessed: 02.04.2022). 
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товаров32. В сближении с ЕС и в либерализа-
ции торговли будут заинтересованы крупные 
страны МЕРКОСУР — Аргентина и Брази-
лия. Многое будет зависеть от готовности 
Бразилии договариваться с Евросоюзом либо 
на межрегиональном, либо на двустороннем 
уровне. Не исключено реформирование 
МЕРКОСУР и придание ему большей гибко-
сти в ведении двусторонних торговых пере-
говоров с третьими странами. 

 
Практика	двусторонних	торговых		

соглашений	

По экономическому потенциалу Мексика 
занимает важное место в Латинской Америке 
и находится в негласной конкуренции с Бра-
зилией (Давыдов, Бобровников, 2009). Ос-
новную роль во внешнеэкономических отно-
шениях Мексики играет внешняя торговля. В 
современной Мексике главной особенностью 
внешнеэкономической политики является ее 
открытый характер, поиск диверсификации и 
либерализации внешнеэкономической дея-
тельности путем формирования условий сво-
бодной торговли с основными партнерами и 
понижения таможенных пошлин. Именно ис-
пользование соглашений о свободной торгов-
ле (ССТ) позволило Мексике стать одной из 
стран с самой открытой экономикой. На ос-
нове ССТ осуществляется более 90 % ее экс-
портно-импортных операций (Школяр, Пиви-
кова, 2019). Важным направлением расшире-
ния и диверсификации внешнеэкономических 
связей Мексики являются страны ЕС, с кото-
рыми была создана правовая база сотрудни-
чества. В 1997 г. был подписан договор об 
ассоциации «Мексика — ЕС», включающий 
положения о создании зоны свободной тор-
говли. С одной стороны, вступление в силу 
этого договора в 2000 г. открыло Мексике 
привилегированный доступ на крупнейший 
рынок Европы, укрепив тем самым ее поло-
жение на международной экономической 
                                                            

32 Treinta años del MERCOSUR: en busca de una 
estrategia exportadora exitosa. Boletín de Comercio 
Exterior del MERCOSUR // CEPAL. 2021. No. 4. URL: 
https://www.cepal.org/es/publicaciones/47126-boletin-
comercio-exterior-mercosur-4-treinta-anos-mercosur-busca-
estrategia (accessed: 05.04.2022). 

арене, а с другой — способствовало форми-
рованию благоприятных условий для евро-
пейских компаний в организации производ-
ства продукции на территории Мексики для 
рынка Североамериканской зоны свободной 
торговли (НАФТА), в особенности для США 
(Школяр, Пивикова, 2019). 

Объем внешнеторгового оборота ЕС с 
Мексикой увеличился с 23,08 млрд евро в 
2001 г. до 65,61 млрд евро в 2019 г.33 В 2009 г. 
после спада вследствие мирового финансово-
го кризиса экспортно-импортных поставок  
в 2010—2019 гг. объем европейско-мекси-
канской торговли вырос в 1,9 раза. Стоимост-
ной размер экспорта ЕС в Мексику в 2001—
2019 гг. увеличился в 2,5 раза (с 15 до 
38,37 млрд евро). В кризисном, отягощенном 
коронавирусом 2020 г. экспорт из ЕС упал на 
21,5 %. ЕС имеет устойчивое положительное 
сальдо торгового баланса с Мексикой, кото-
рое по итогам 2020 г. составило 8,59 млрд ев-
ро. Стоимостной объем импорта ЕС из Мек-
сики увеличился с 8,04 млрд евро в 2001 г. до 
27,24 млрд евро в 2019 г. Устойчивый рост 
импорта ЕС из Мексики пришелся на период 
с 2016—2019 гг. и составил 30 %, на такой 
динамике сказался протекционистский харак-
тер внешней торговли США, когда рынок ЕС 
выступал для мексиканских поставщиков в 
качестве альтернативы. Основным местом 
назначения мексиканского экспорта стала 
Германия. В 2016—2019 гг. поставки на 
немецкий рынок увеличились с 3,6 до 
6,3 млрд евро. В этот же период отмечен 
устойчивый рост импорта в Мексику из Гер-
мании (+26 %), Франции (+16,6 %), Италии 
(+14 %), Великобритании (+11 %) и Австрии 
(+53 %)34.  

В 2020 г. после «брекзита» ведущими  
европейскими партнерами Мексики по экс-
порту были Германия, Нидерланды, Франция, 
Испания, Бельгия, Италия. По импорту веду-
щими партнерами выступали Германия, Ита-
лия, Испания, Франция, Нидерланды, Ирлан-
дия, Австрия, Чехия. Основными статьями 
                                                            

33 Trade Map // International Trade Centre. URL: 
www.trademap.org (accessed: 02.04.2022). 

34 Ibid. 
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товарного импорта Мексики из ЕС являются 
механическое и электрическое оборудование, 
средства наземного транспорта и фармацев-
тическая продукция. Экспорт Мексики в ЕС 
имеет схожую структуру и состоит из средств 
наземного транспорта, механических устройств 
и электрического оборудования, что объясня-
ется вовлечением страны в глобальные цепоч-
ки поставок35.  

Важным фактором вовлечения Мексики в 
трансграничные цепочки поставок является 
не только ее участие в НАФТА (с марта  
2020 г. — ЮСМКА, USMCA, United States — 
Mexico — Canada Agreement), но и ее участие 
в Тихоокеанском альянсе (ТА) наряду с Ко-
лумбией, Перу и Чили. 

В 2002 г. был подписан договор об ассо-
циации между Чили и ЕС. Во взаимной тор-
говле с Чили характерным является отрица-
тельный торговый баланс для ЕС — на про-
тяжении более чем десятилетнего периода 
2001—2012 гг. наблюдалось превышение 
стоимостного объема импорта над экспорт-
ными потоками. Исключение составил 2013 г., 
а также период 2017—2020 гг. В 2017—2019 гг. 
наметилась тенденция роста европейского 
экспорта на 24 % с 8,55 до 10,59 млрд евро36.  

При рассмотрении основных торговых 
партнеров среди стран ЕС видно, что основ-
ной товарный экспорт из Чили поступил в 
2019 г. в Испанию (стоимостью 1,5 млрд евро), 
Нидерланды (1,38 млрд евро), Германию  
(826 млн евро), Францию (823 млн евро),  
Италию (693 млн евро) и Великобританию  
(586 млн евро). Основными импортерами для 
Чили стали в 2019 г. Германия (2,4 млрд евро), 
Испания (1,4 млрд евро), Франция (1,19 млрд 
евро) и Италия (1,16 млрд евро). Ключевые 
статьи импорта Чили из ЕС — механическое 
оборудование, электрические машины, фарма-
цевтическая продукция, средства наземного 
транспорта. В поставках из Чили в ЕС первое 
место занимают руды шлак и зола, далее — 
медь и изделия из нее, съедобные фрукты и 
орехи, продукты неорганической химии37. 
                                                            

35 Trade Map // International Trade Centre. URL: 
www.trademap.org (accessed: 02.04.2022). 

36 Ibid. 
37 Ibid. 

Евросоюз заключил двусторонние торго-
вые соглашения с отдельными странами Анд-
ского сообщества наций — Перу, Колумбией 
(в 2012 г.) и Эквадором (в 2014 г.) в рамках 
планируемого договора об экономической 
ассоциации с ЕС. Однако договору не удалось 
реализоваться в полной мере из-за фрагмен-
тации в интеграционном объединении анд-
ских стран вследствие их отказа от формата 
таможенного союза и возврата к формату  
зоны свободной торговли, что позволило 
странам-членам вести сепаратные торговые 
переговоры с ЕС.  

Отметим, что у Евросоюза в торговле с 
Перу и Эквадором на протяжении двух деся-
тилетий XXI в. сложилось устойчивое отри-
цательное сальдо торгового баланса. В по-
ставках из Эквадора в ЕС на сумму 2,8 млрд 
евро в 2020 г. превалировали фрукты и орехи, 
рыба и ракообразные, готовые продукты из 
мяса и рыбы38. Экспорт ЕС в Эквадор стои-
мостью 1,8 млрд евро составляли в основном 
традиционные готовые изделия — механиче-
ские устройства, средства наземного транс-
порта и фармацевтическая продукция. В тор-
говле с Перу наблюдается похожая картина:  
основные статьи товарного импорта из ЕС на 
сумму 3,3 млрд евро сводятся к поставкам 
механических и электрических устройств и 
оборудования, а экспорт в ЕС стоимостью  
4,2 млрд евро приходится на фрукты и орехи, 
руды, шлаки и золу, кофе, чай, медь и изде-
лия из нее. В торговле ЕС с Колумбией в 
2001—2016 гг. наблюдалось отрицательное 
сальдо торгового баланса, которое в 2017—
2020 гг. сменилось на положительное39.  
В 2020 г. европейский экспорт составил 
5,09 млрд евро, а импорт — 3,1 млрд евро40.  

Позитивные результаты договора с ЕС 
проявляются в росте экспорта из Колумбии 
овощей и фруктов. Вместе с тем наблюдается 
негативный эффект в торговле для мелких 
колумбийских производителей молочной 
продукции, которые конкурируют с импор-
том из ЕС  (Fairlie Reinoso, 2022, p. 5). По 
                                                            

38 Ibid. 
39 Ibid. 
40 Ibid. 
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оценке перуанского экономиста А. Фаирли 
Реиносо, в то время как торговля ЕС с анд-
скими странами носит асимметричный харак-
тер, типичный для линии Север — Юг с пре-
обладанием импорта из региона сырья и про-
довольствия, Евросоюз со своей стороны  
может повлиять на создание региональных 
цепочек добавленной стоимости в рамках 
субрегиональной интеграции в АСН и спо-
собствовать развитию промышленности и 
других несырьевых производственных секто-
ров экономики (Fairlie Reinoso, 2022). 

 
Заключение	

Подводя итог вышесказанному, важно 
подчеркнуть, что особенности современной 
ситуации в мировой экономике, турбулент-
ность на мировых рынках, переходный и не-
устойчивый характер взаимодействия между 
странами Севера и Юга ассоциируются сего-
дня с многовекторной трансформацией гло-
бальной экономической системы и мирового 
порядка. При этом эволюция экономического 
и торгового взаимодействия между ЕС и ЛКА 
на пути создания межрегиональной ассоциа-
ции позволяет сделать ряд общих выводов 
как теоретического, так и практического ха-
рактера.  

Во-первых, межрегиональные отношения 
напрямую зависят от темпов и результатов 
развития интеграционных процессов по обе 
стороны Атлантики — как в Латиноамери-
канском регионе, так и в самой Европе.  

Во-вторых, в условиях трансформации и 
модернизации как европейской, так и южно-
американских интеграционных моделей меж-
региональному экономическому сотрудниче-
ству все еще будет присущ фрагментарный и 
асимметричный характер.  

В-третьих, модель межрегионального 
экономического сотрудничества в ближайшей 
перспективе будет опираться на прагматичные 
решения и позицию тех стран, которые тради-
ционно наиболее активно вовлечены в струк-
туру европейско-латиноамериканских связей.  

В-четвертых, многое будет зависеть от 
институциональной поддержки интеграцион-
ных процессов со стороны правительств 
стран — членов МЕРКОСУР и роли Евросо-
юза в выстраивании конструктивного диалога 
с этим блоком.  

В-пятых, для латиноамериканцев наибо-
лее значимыми стратегическими партнерами 
и основными акторами в процессе перегово-
ров останутся представители «старой» Евро-
пы — Германия, Франция, Испания, Италия. 
Для европейских игроков в качестве так 
называемых «якорных стран» будут высту-
пать Бразилия, Аргентина, Чили, Мексика, 
Колумбия, Перу, на долю которых приходит-
ся более 80 % объема торговли ЛКА с ЕС.  

В-шестых, в краткосрочной перспективе 
могут произойти сбои в производственно-
сбытовых цепочках из-за энергетического 
дисбаланса в ЕС и удорожания производства 
экспортируемых товаров. По всей видимости, 
ЕС в условиях кризиса на внутреннем энерге-
тическим рынке будет заинтересован в ЛКА в 
качестве источника сырьевой продукции и 
продовольствия.  

Опыт торгово-экономического взаимо-
действия по линии ЕС — ЛКА может быть 
весьма полезен с точки зрения выработки 
торговых стратегий для современной России, 
стремящейся занять свою нишу в условиях 
существующей трансформации на мировых 
рынках и активно выстраивающей взаимоот-
ношения со странами Глобального Юга. 
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