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Аннотация. Рассматриваются новые законы в нефтегазовой сфере Венесуэлы, 

появившиеся в начале XXI века. Представлены налоговые режимы в данной сфере и 
виды налоговых и экономических нагрузок, которые применяются в отношении этих 
режимов; выделяются основные проблемные аспекты изменений в налоговом законо-
дательстве и последствия для деятельности иностранных компаний и развития нефтега-
зовой сферы страны в результате таких изменений. Сделан вывод, что увеличение до-
ходов государства не решит проблему привлечения инвестиций в нефтегазовую сферу 
страны, а только отпугнет крупные компании в будущем, в результате чего упадет до-
быча в стране, ее государственные доходы, а затем снизятся темпы экономического 
роста. В качестве альтернативного подхода к совершенствованию государственного 
регулирования и ведения нефтяного бизнеса представлены варианты улучшения дан-
ной ситуации посредством увеличения доли иностранных компаний в стратегических 
партнерствах; пересмотра налоговой системы в отношении нефтяных компаний; воз-
можности осуществлять некоторые программы напрямую иностранными компаниями; 
новых схем распределения и рентабельности, которые помогут адаптироваться к ны-
нешнему международному рынку углеводородов. 
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Abstract. The article discusses several new laws in the oil and gas sector of Venezuela, 
which appeared at the beginning of the 21st century. It also presents the tax regimes in this area 
of the country and the types of tax and economic burdens that apply to these regimes; highlights 
the main problematic aspects of changes in tax legislation and the consequences on the activities 
of foreign companies and the development of the oil and gas sector of the country as a result of 
such changes. It is concluded that the increase in state revenues not solve the problem of attract-
ing investments in the oil and gas sector of the country, and only scare off a large company in 
the future (Exxon Mobil and ConocoPhillips have left the Venezuelan market), resulting in a fall 
in production at the country, its government revenues, and then slowing down economic growth 
in the country. As an alternative approach to improving state regulation and the conduct of the 
oil business in the country, the options for improving this situation are presented: to increase the 
share of foreign companies in strategic partnerships; review the tax system for oil companies; 
allow some programs to be implemented directly by foreign companies; and propose new distri-
bution and profitability schemes that will adapt to the current international hydrocarbon market. 
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Введение 

Нефтедобывающая промышленность требует очень высоких инвести-
ций и очень передовых технологий. Страны Южной Америки не обладают 
такими технологиями и не располагают финансовыми ресурсами. Поэтому 
необходимо искать и адаптировать крупные ТНК для получения инвестиций 
и эффективного использования имеющихся ресурсов. 

В последние десятилетия XX века на территории Венесуэлы существо-
вали благоприятные условия (минимальные требования, в том числе в нало-
говой сфере) для ведения бизнеса нефтяных ТНК и привлечения иностран-
ного капитала (Rodríguez, 2006). 

В Венесуэле с 2001 года начался радикальный процесс пересмотра отно-
шений с иностранными компаниями, способствующий усилению государствен-
ного контроля. Данный процесс начался на фоне стабильного роста цен на нефть. 

Кроме того, в 2006 году были внесены изменения в налоговое законодатель-
ство, что привело к увеличению налогового бремени для нефтяных партнеров. 

Прежде чем перейти к налогам, стоит обратить внимание, что деятель-
ность нефтяной промышленности осуществляется по контрактам. Традици-
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онно признанная классификация этих договоров заключается в следующем: 
1) лицензионные соглашения (или так называемые контрактные системы ро-
ялти и налогообложения); 2) соглашения о совместном производстве;  
3) контракты на услуги. Фундаментальное различие между различными ти-
пами контрактов основано на титуле об использовании и присвоении рис-
ков. В первые годы владение ресурсами переходит от государства к опера-
торским компаниям, а также все риски, связанные с разведкой и эксплуата-
цией, в последующем ресурсы становятся собственностью государства. 
Экономические издержки, связанные с такими контрактами, в свою очередь, 
варьируются от роялти и сборов за доступ к государственному ресурсу,  
до налогов на разведку и добычу, облигаций или премий за подписание кон-
тракта и, наконец, налогов на прибыль. 

Все эти экономические нагрузки разрабатываются различными стра-
нами с определенной последовательностью. 

Роялти, как правило, разрабатываются в качестве экономических ком-
пенсаций, требуемых государством, и оплачиваются нефтяными оператора-
ми по лицензионным и производственным контрактам за доступ к добыче 
углеводородных ресурсов. Размер роялти определяется на основе объема 
производства, но это может быть связано и с другими факторами, такими 
как цены или ценные бумаги (Brewer Carías, 2004). Суть роялти в следую-
щем: они основаны на том, что страна является владельцем природного ре-
сурса, и компания за это платит государству (они представляют собой долю 
государства в собственности ресурса). Роялти облагаются налогом на произ-
водственную стоимость, а не на прибыль (бывают исключения) и приносят 
доход правительствам с самого начала производства. Эта экономическая 
нагрузка имеет регрессивный характер. То есть, чем ниже рентабельность 
проекта, тем выше выплата роялти по отношению к прибыли. Таким обра-
зом, роялти влияет на уровень производства в краткосрочной перспективе. 

Собственные налоги на нефтяную деятельность – традиционные нало-
ги и пошлины, установленные государствами непосредственно на деятель-
ность, связанную с углеводородами, они включают налоги на добычу и экс-
порт. Налоги или пошлины на добычу состоят из фиксированных или пере-
менных процентов, применяемых к извлеченным углеводородам, измеряе-
мых по объему в устье скважины, с учетом согласованной цены или стоимо-
сти. Экспортные налоги или пошлины, со своей стороны, состоят из фикси-
рованной или переменной ставки, применяемой к согласованной стоимости 
экспортируемых углеводородов (Rodríguez, 2006). 

Кроме того, в углеводородной деятельности нередко возникают эко-
номические нагрузки, состоящие из премий и облигаций за подписание кон-
трактов и производство на каком-то четком этапе проекта. Эти бонусы и 
премии, как правило, выплачиваются в денежной форме в момент опреде-
ленного события, которое приводит к ним. Подписные облигации представ-
ляют собой единовременный денежный взнос, выплачиваемый оператором в 
момент, когда нефтяной контракт выдан или предоставлен; в то время как 
производственные облигации, которые также выплачиваются в денежной 
форме, применяются в связи с одним или несколькими событиями, происхо-
дящими в процессе разработки нефтяного проекта (определенная дата в 
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рамках проекта; возникновение коммерческого открытия; начало производ-
ства или объем определенного уровня производства). 

Нефтяная деятельность в Венесуэле развивается в четырех режимах: соб-
ственное производство государственной нефтегазовой компании Венесуэлы 
PDVSA, операционные соглашения PDVSA с частными компаниями, стратеги-
ческие ассоциации PDVSA с частными компаниями в области Ориноко и кон-
тракты с совместным риском (которые находятся только на стадии разведки). 
Собственное производство PDVSA является основным. Операционные согла-
шения и стратегические партнерские отношения начались в 1990-е годы. 

Обзор литературы 

Анализу нефтегазового рынка в Венесуэле посвящены работы П.П. Яко-
влева (Яковлев, 2019), особенности реформирования нефтегазового сектора 
в странах Южной Америки изучают Э. Охеда Кальюни и Э.А. Чадаева, 
И.А.З. Айдрус (Охеда Кальюни, Чадаева, 2018; Айдрус, 2017), нормативно-
правовую базу для привлечения внешних инвестиций в нефтегазовый сектор 
Венесуэлы рассматривает Э.А. Чадаева (Чадаева, 2020). 

Анализу правовой деятельности нефтяных ТНК в Венесуэле, налого-
вым режимам и анализу контрактов осуществления нефтяной деятельности 
посвящены, в основном, работы зарубежных авторов P. Rodríguez, F. Mo- 
naldi, M. Mortimore (Rodríguez, 2006; Monaldi, 2015; Mortimore, 2009). 

Анализ рентных отношений приобретает все большую популярность 
среди ученых-экономистов и политиков. Современные подходы к изъятию 
ренты и ее распределению исследовались учеными: Д.С. Львовым, Н.Н. Лукь-
янчиковым (Львов, 1999; Лукьянчиков, 2004), сравнительному анализу регу-
лирования рентных отношений в различных странах и регионах, добывающих 
энергоресурсы, посвящены работы А.В. Виноградовой (Виноградова, 2011). 

Информационной базой для представленной научной работы стали 
публикации отечественных и зарубежных авторов в специализированных 
периодических изданиях. Основным из таких изданий является Iberoamerica 
(Институт Латинской Америки РАН) – единственный в России научный 
журнал на испанском языке, который анализирует современные проблемы 
экономики, внутренней и внешней политики, социологии и культуры стран 
Латинской Америки, Карибского бассейна и Иберийского полуострова. 

В различные периоды в научных работах авторов анализируются акту-
альные вопросы и проблемы нефтегазового сектора Южной Америки, в том 
числе привлечение внешних инвестиций, зарубежного опыта и оборудования, 
развитие отрасли: внешнеполитические отношения, международные и нацио-
нальные правовые рамки, интеграционные процессы, падение цен на нефть. 

Методы и подходы 

Проводимое в рамках данной статьи исследование строится на анализе 
законов Венесуэлы в нефтегазовой сфере и последующем выявлении изме-
нений развития нефтегазовой сферы страны в результате отсутствия пролон-
гации договоров и ухода иностранных компаний с ее территории. 

Проводится сравнительный анализ для выявления изменений в налого-
вых режимах, налогах и налоговых ставках в нефтегазовой отрасли страны 
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по отношению к коммерческим компаниям (в том числе иностранных). Зна-
чительное внимание было уделено изменению конституционных основ, ох- 
ватывающих минерально-сырьевую базу страны. 

Экономические нагрузки в нефтегазовой сфере Венесуэлы 

В начале XXI века в Венесуэле произошли значительные изменения в 
нефтяном законодательстве. Эти изменения радикально отличаются от неф- 
тяной реформы, за которой следовали многие страны Латинской Америки в 
1990-х годах, направленной на открытие, либерализацию и дерегулирование 
углеводородного сектора с целью привлечения иностранных инвестиций пу-
тем предоставления более значительных стимулов (Rodríguez, 2006). 

В январе 2002 года вступил в силу новый основной закон об углеводо-
родах Ley Orgánica de Hidrocarburos (LOH, декрет 1510), который отменяет и 
заменяет все предыдущие юридические положения. Основные изменения, 
внесенные новым LOH, заключаются в следующем: 

LOH меняет участие государства в деятельности, называемой первич-
ной (первоначальные разведка, добыча, сбор, транспортировка и хранение). 
Ранее доля составляла максимум 35 %. Теперь государство оставляет за со-
бой долю более 50 % в совместных предприятиях, занимающихся разведкой, 
добычей, транспортировкой и хранением сырой нефти1. 

В 2005 году правительство Венесуэлы объявило 32 оперативных со-
глашения, подписанных в период с 1990 по 1997 г., незаконными и предло-
жило новое законодательство. В мае 2006 года Национальное Собрание 
приняло закон «О частичной реформе декрета № 1510 с применением LOH», 
регулирующего функционирование совместных предприятий. 

В результате LOH устанавливает увеличение нефтяных роялти2. Рань-
ше он составлял 16,66 %, теперь роялти увеличился до 30 %. Однако, если 
доказывается, что месторождения истощенны в Поясе Ориноко (одно из 
двух крупнейших месторождений нетрадиционной нефти в мире, в нефтя-
ных песках Венесуэлы имеются большие запасы битума), и являются эконо-
мически не эксплуатируемыми, то роялти может упасть до 20 %. В случае 
битума (в настоящее время нетрадиционная добыча нефти зачастую являет-
ся более дорогостоящей и энергоемкой, а некоторые виды имеют более се-
рьезные экологические последствия, чем традиционная добыча нефти) в Поясе 
Ориноко, роялти может быть уменьшена до 16,66 %. 

Кроме того, был создан налог на добычу, равный 33,33 % от стоимости 
углеводородов, извлеченных из месторождения3 . 

В LOH квалифицировались следующие налоги: 1) поверхностный;  
2) на собственное потребление; 3) общий налог на потребление4. 

Также был создан налог на экспорт, который составил 0,1 % от стои-
мости всех экспортируемых углеводородов по цене, продаваемой покупате-
лю углеводородов5. 

 
1 Ley Orgánica de Hidrocarburos. Artículo 9. URL: http://www.pdvsa.com/images/pdf/ 

marcolegal/LEY_ORGANICA_DE_HIDROCARBUROS.pdf (accessed: 18.02.2021). 
2 Ibid. Artículo 44. 
3 Ibid. Artículo 48.  
4 Ibid. 
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В любом случае экономические нагрузки, связанные с углеводородным 
сектором в Венесуэле, явно отличаются друг от друга в зависимости от вида 
деятельности, осуществляемой так называемыми совместными предприяти-
ями, или частными компаниями по контрактам на услуги. Налоговый режим 
совместных предприятий определяются основными законами об углеводо-
родах LOH и LOHG (Ley Orgánica de Hidrocarburos Gaseosos) и включает ро-
ялти, налоги на эксплуатацию и добычу, налоги на потребление, землеполь-
зование и другие налоги, относящиеся к деятельности нефтяной компании;  
в то время как в соответствии с действующим режимом любой компании в 
целом применяется тот же подход, который в конечном счете основывается 
на подоходном налоге и других специальных налогах, применимых к любой 
общей экономической деятельности. Это приводит к тому, что экономиче-
ские издержки (т. е. налоги) являются взаимозаменяемыми. 

Исключительный налоговый режим совместных предприятий – от-
носится к первичным продуктам углеводородов. В соответствии с LOH6 пер-
вичная деятельность может быть непосредственно передана государству или 
так называемым совместным компаниям или операторам, где государство име-
ет акционерную долю более 50 % через государственную компанию PDVSA 
или ее филиалы. Данный режим охватывает следующие виды деятельности: 

– первичную (разведка, добыча, сбор, транспортировка и первоначаль-
ное хранение всех видов углеводородов); 

– вторичную (переработка, дистилляция и очистка, осуществляемые 
вместе с первичными видами деятельности); 

– в сфере маркетинга всех видов углеводородов; 
– в секторе upstream (поиск и добыча) попутного газа. 
Режим контрактов на обслуживание – режим контрактов на услуги 

неконкурентной деятельности. Деятельность может осуществляться как част- 
ными, так и государственными компаниями по контрактам на предоставле-
ние услуг, в которых действия связаны с участием независимых операторов 
углеводородов, где государство не предоставляет лицензии или соглашения, 
а также не участвует в акционерном капитале оператора. Данный режим 
охватывает следующие виды деятельности: 

– по переработке всех видов углеводородов (не вертикально интегри-
рованная); 

– улучшению тяжелого и экстратяжелого сырья (не вертикально инте-
грированная); 

– в секторе upstream (поиск и добыча) несвязанного газа; 
– в секторах midstream (транспортировка нефти и продуктов ее перера-

ботки) и downstream (переработка нефти, распределение и продажа конеч-
ных нефтепродуктов) любого вида природного газа и его компонентов. 

Совместные предприятия и осуществляемые ими виды деятельности 
подвержены обязательным экономическим нагрузкам, таким как роялти, по-
верхностный налог, налог на собственное потребление, налог на добычу, 

 
5 Ley Orgánica de Hidrocarburos. Artículo 48. URL: http://www.pdvsa.com/images/pdf/ 

marcolegal/LEY_ORGANICA_DE_HIDROCARBUROS.pdf (accessed: 18.02.2021). 
6 Ibid. Artículos 2, 33 y siguientes de la LOH.  
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общий налог на потребление, экспортный налог, взнос по чрезвычайным це-
нам, взнос по непомерным ценам. 

Роялти. LOH и LOHG устанавливают роялти за добычу нефти из лю-
бого месторождения на территории страны, а также за разведку и эксплуата-
цию газообразных углеводородов. 

Роялти составляет 30 % для вертикально интегрированных видов дея-
тельности по добыче углеводородов и их сбыту. Роялти может быть сокра-
щен до 20 %, по мнению Национальной исполнительной власти, в целях 
обеспечения экономической жизнеспособности проектов в нефтеперераба-
тывающем секторе Ориноко; или же восстановлен обратно с 20 до 30 %, ко-
гда будет доказано обратное7. Эта норма применяется в отношении извле-
ченных объемов нефти или связанного с ней газа, при этом для ее оценки 
будет учитываться рыночная или согласованная цена, в противном случае 
налоговая стоимость устанавливается Национальной исполнительной вла-
стью. Роялти должна выплачиваться ежемесячно. 

Поверхностный налог. В дополнение к роялти LOH предусматривает 
налоги для развития отраслевой деятельности. Первый из них – это поверх-
ностный налог, который применяется в отношении протяженности предо-
ставленной и не эксплуатируемой поверхности совместными компаниями8. 
Налог представляет собой выплату фиксированной суммы в размере 100 на- 
логовых единиц на каждый кв. км в отношении выданного (лицензионного) 
участка, не находящегося в эксплуатации. Такой налог увеличивается еже-
годно: на 2 % в первые годы, а в последующие годы – на 5 %. 

Налог на собственное потребление. Второй из таких налогов – это 
налог на использование углеводородов совместными предприятиями для 
собственного потребления в деятельности по исследованию, сбору, транс-
портировке, хранению, переработке и т. д.9 Деятельность в секторе upstream 
попутного газа также регулируется этим режимом. 

Налог составляет 10 % и применяется к стоимости каждого кубическо-
го метра продуктов, рассчитанных по цене продажи конечному потребите-
лю. В случае если такой продукт не продается на внутреннем рынке, Мини-
стерство энергетики и сельского хозяйства устанавливает свою цену. 

Общий налог на потребление. Это налог на потребление углеводо-
родных производных конечными потребителями. Налог применяется ис-
ключительно в отношении деятельности совместных предприятий. Его став-
ка фиксируется на 30 % и применяется по цене, уплаченной конечным по-
требителем за каждый литр продукта, полученного из углеводородов, про-
данных на внутреннем рынке. 

Национальная исполнительная власть может полностью или частично 
освободить от уплаты налога на общее потребление в течение времени, для 
инициирования определенных видов деятельности, представляющих интерес. 

Налог на добычу. Данный налог применяется также исключительно к 
деятельности совместных предприятий. Ставка составляет 33,3 %. В исклю-

 
7 Ley Orgánica de Hidrocarburos. Artículos 1, 2, 44, 45, 46 y 47. URL: http://www.pdvsa.com/ 

images/pdf/marcolegal/LEY_ORGANICA_DE_HIDROCARBUROS.pdf (accessed: 18.02.2021). 
8 Ibid. Artículo 48, numeral 1. 
9 Ibid. Artículo 48, numeral 2. 
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чительных случаях (например, рыночные условия, конкретные инвестици-
онные проекты) Национальная исполнительная власть может сократить его 
на определенное время до минимума, то есть 20 %. 

Базой расчета является стоимость всех жидких углеводородов, извлечен-
ных из месторождения. Для оценки объемов углеводородов учитывается предва-
рительно согласованный рынок или, в противном случае, налоговая стоимость 
устанавливается исполнительной властью. Налог оплачивается ежемесячно. 

Экспортный налог. Данный налог относится ко всем экспортируемым 
углеводородам из любого порта с территории страны; рассчитывается по 
цене, по которой они продаются покупателю. Ставка – 0,1 %. 

Взнос по чрезвычайным ценам. Это налоговое бремя характеризуется 
как особый вклад, и создано LOH для налогообложения так называемых не-
обыкновенных цен на экспорт нефти, в виде резерва экономического бреме-
ни, присущего углеводородному сектору, этот взнос применяется только к 
совместным предприятиям, его ставка составляет 20 %. 

Основой расчета является превышение цены на нефть, указанное в за-
коне «О национальном бюджете» (составляет 60 долл. США), а среднемесяч-
ная рыночная стоимость не должна превышать 80 долл. США. Взнос ежеме-
сячно выплачивается совместными предприятиями и рассчитывается на осно-
ве объемов нефти и производных, проданных PDVSA или ее филиалам. 

Взнос по непомерным ценам. Как и в случае взноса по чрезвычайным 
ценам, это налоговое бремя характеризуется как особый вклад, созданный 
для налогообложения так называемых «непомерных цен» на экспортную 
сырую нефть. Ставки для расчета вклада обусловлены следующей перемен-
ной шкалой (ослабление участия государства): 

1) 80 % от разницы между месячным средним показателем котировок 
нефти, превышающим 80 долл. США и равным или менее 100 долл. США; 

2) 90 % разницы между месячным средним показателем котировок 
нефти, превышающим 100 долл. США; 

3) 95 % от излишка, когда ежемесячный доход от котировок нефти 
превысил 110 долл. США. 

Взнос выплачивается ежемесячно совместными предприятиями и рас-
считывается на основе объемов жидких углеводородов и производных про-
дуктов, продаваемых PDVSA или ее филиалам. 

Далее представлены налоги, которые применяются и к совместным 
предприятиям, и к операторам услуг. 

Подоходный налог. Изначально закон о подоходном налоге Венесуэлы 
Ley de Impuesto sobre la Renta Venezolana10 (LISLR) устанавливал прогрес-
сивное налогообложение. Деятельность совместных предприятий регулиро-
валась пропорциональным налогообложением, ставка налога составляет  
50 %; а деятельность операторов и подрядчиков по обслуживанию зависела 
от ставки, которая являлась прогрессивной и колебалась от 15 до 34 %,  
но из-за объема доходов у операторов углеводородов тариф составлял в 
среднем 34 %. Однако в результате реформы нефтяного подоходного налога 

 
10 Gaceta Oficial de la República Bolivariana de Venezuela. 2015, 30 de diciembre. Núm. 6.210. 

URL: https://www.bfc.com.ve/images/docs/igtf.pdf (accessed: 10.02.2021). 
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Национальная ассамблея в августе 2006 года утвердила стандартизацию по-
доходного налога по ставке (тарифу) в размере 50 %. 

Также в связи с реформой LISLR не допускаются скидки на новые ин-
вестиции в этот сектор. 

Налог на добавленную стоимость. В законе «О налоге на добавлен-
ную стоимость» (LIVA)11 устанавливается косвенный налог в размере 12 % 
(ранее был 11 %), которым облагаются товары, услуги и импорт товаров и 
услуг. Экспорт также подлежит налогообложению, но со ставкой, равной 0 %. 

Таможенные пошлины. Основной таможенный закон La Ley Orgánica 
de Aduanas (LOA)12 предусматривает, что импорт товаров любым из субъек-
тов нефтедобычи также порождает обязательство по уплате таможенных 
пошлин в размере от 5 до 40 % в зависимости от вида импортируемой про-
дукции и ее происхождения. 

Муниципальный налог на экономическую деятельность. Этим нало-
гом облагается осуществление промышленной коммерческой деятельности, 
находящейся под юрисдикцией муниципалитета. 

В соответствии с основным законом о муниципальной государственной 
власти Ley Orgánica del Poder Público Municipal (LOPPM), для государствен-
ных компаний (совместных предприятий) данный налог не применяется. 
Процентная ставка варьируется в зависимости от местного законодательства 
(постановления), и обычно составляет от 0,75 до 5 % от валового дохода13. 

Налог на городскую недвижимость. Ставка может составлять от 0,05 
до 0,15 % от стоимости кадастра или рыночной стоимости городской не-
движимости, в которую включаются объекты или активы нефтяных опера-
торов. Налог обычно выплачивается ежегодно. 

Специальные взносы. В Венесуэльском законодательстве действует 
ряд специальных взносов, которые применяются к крупным компаниям или 
компаниям, которые выполняют определенные условия независимо от ха-
рактера их экономической деятельности. 

Основными специальными взносами являются: 
– вклад в науку, технику и инновации La Contribución Ciencia, Tecno- 

logía e Innovación (LOCTI), применим к крупным фирмам, предназначен для 
Национального фонда науки, техники и инноваций Fondo Nacional de Ciencia, 
Tecnología e Innovación (FONACIT). Ставка составляет 1 % для нефтегазо-
вых компаний. Налоговой базой являются доходы за предыдущий период; 

– взнос в Национальное управление по борьбе с наркотиками La Con- 
tribución a la Oficina Nacional Antidrogas, который применяется к государствен-
ным и частным предприятиям, численность работников в которых составляет 
50 или более человек. Ставка составляет 1 %, а налоговая база – прибыль14; 

 
11 Gaceta Oficial de la República Bolivariana de Venezuela. 2007, 26 de febrero. Núm. 38.632. 

URL: https://vlexvenezuela.com/search?q=38.632&source=Gaceta-Oficial-de-la-República-Bolivariana-
de-Venezuela-1971 (accessed: 16.12.2020). 

12 Gaceta Oficial de la República Bolivariana de Venezuela. 2014, 11 de noviembre. Núm. 6.155. 
URL: http://declaraciones.seniat.gob.ve/portal/page/portal/MANEJADOR_CONTENIDO_SENIAT/ 
01NOTICIAS/00IMAGENES/GACETAOFICIALEXTRA6155NMA.pdf (accessed: 16.12.2020). 

13 Ley Orgánica del Poder Público Municipal. URL: http://www.cne.gob.ve/web/normativa_ 
electoral/LEY_ORGANICA_DEL_PODER_PUBLICO_MUNICIPAL.pdf (accessed: 16.12.2020). 

14 Ley Orgánica de Drogas. Artículo 32. URL: https://vlexvenezuela.com/vid/ley-organica-
drogas-741175641 (accessed: 19.01.2021). 
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– вклад в спорт, который применяется к государственным и частным 
организациям с минимальной финансовой прибылью в определенном разме-
ре за год. Ставка составляет 1 %, а налоговой базой – годовая прибыль. 
Вклад может быть произведен в виде денежных средств или проектов, при 
условии, что его стоимость проекта не превышает 50 % от общего взноса; 

– вклад в социальное обеспечение Contribución al Seguro Socia, который 
состоит, с одной стороны, в удержании из заработной платы работника в каче-
стве вклада в венесуэльское социальное страхование в размере 4 % и, с другой 
стороны, в выплате взноса работодателя в размере от 11 до 13 % от заработной 
платы, выплачиваемой каждому работнику. Плата зависит от минимального, 
среднего или максимального риска деятельности, которой занимается компания; 

– вклады и взносы в Национальный Банк жилищного строительства и обу-
стройства BANAVIH, который занимается поощрением, надзором и финанси-
рованием национальной системы жилищного строительства и обустройства, 
удерживаются из заработной платы работника в качестве вклада в фонд обяза-
тельных сбережений на жилье в размере 1 % от ежемесячного дохода; и вклад 
работодателя в размере 2 % от общего ежемесячного дохода каждого работника. 

Вывод из вышеописанного: максимизация государственного дохода 
против привлечения инвестиций. 

Несколько иностранных компаний, таких как Exxon Mobil и Conoco 
Phillips расторгли договоры на ведение деятельности на территории страны, 
считая в дальнейшем данные проекты на новых условиях – не перспектив-
ными. Несмотря на это, многие иностранные компании остались в Венесуэ-
ле, согласились с данными требованиями, чтобы вернуть хотя бы вложен-
ными инвестиции, но новые контракты уже не подписывали. Таким образом, 
изменение правовой базы в пользу государства повлекло бесперспективное 
нахождение иностранных нефтегазовых компаний в Венесуэле с экономиче-
ской точки зрения. Такие обстоятельства, как рост цен на нефть, усиление 
власти У. Чавеса (ориентация на социальные преобразования) стали причи-
ной ухода вышеперечисленных компаний из Венесуэлы, поскольку даль-
нейшая работа иностранных компаний в данной стране стала крайне неэф-
фективной с экономической точки зрения. 

Заключение 

Венесуэла – страна, в которой государственный сектор имеет самое ши-
рокое участие в углеводородном секторе стране среди стран латиноамерикан-
ского региона (государственные отчисления в нефтегазовой сфере оценивает-
ся примерно в 95 %). Этот высокий уровень участия стоит наряду с важными 
политическими, экономическими и социальными факторами. Проблемы огра-
ничения производства, низкой цены на сырую нефть, политических и соци-
альных факторов, а также непомерные международные долги, возникшие в 
результате международного финансирования, даже побудили правительство 
Венесуэлы принять участие в деятельности совместных компаний, занимаю-
щихся нефтяной деятельностью, в поисках большей гибкости. Так, в феврале 
2016 года Венесуэла предложила российской компании «Роснефть» увели-
чить свою долю с 16,67 до 40 % в стратегическом партнерстве PetroMonagas, 



Chadaeva E.A., Ojeda Kalluni E. 2021. RUDN Journal of Economics, 29(2), 312–323 
 

 

322                                                                INDUSTRIAL ORGANIZATION MARKETS 

расположенном в Поясе Ориноко. С другой стороны, этому партнерству было 
разрешено осуществлять прямые маркетинговые программы, которые подле-
жали утверждению со стороны государственных органов. Предполагается, 
что аналогичные переговоры будут проводиться в отношении других сов-
местных компаний. Эта ситуация свидетельствует о том, что венесуэльское 
государство отчуждает себя от деятельности, несмотря на высокую топлив-
ную мощь и относительно стабильную налоговую систему. 

Государство должно адаптировать свою налоговую систему, но на этот 
раз, используя свой опыт, оценивая стоимость государственных инвестиций 
и передавая риск по исследованиям частным инвесторам. 

Также должны быть схемы распределения и рентабельности, достаточ-
ные для адаптации к нынешней волатильности международного рынка угле-
водородов. Хоть такая адаптация может и привести к жертве нефтяного до-
хода в короткие сроки, это может стать единственным путем поддержания 
нефтяного бизнеса в долгосрочной перспективе. 
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